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Ligt dat aan mij of gaan de jaren echt steeds sneller voorbij?

Zo ben je plannen aan het maken en begroten voor 2024 en nu 
zitten we alweer in december en zijn we onze klanten aan het 
updaten met de laatste 7T ERP versie van dit jaar.

In deze nieuwsbrief zullen we, zoals u van ons gewend bent, wat 
nieuwe zaken in onze update aanstippen. We zullen u ook mee-
nemen in de nieuwe regelgeving van de CBAM en de EUDR die 
medio 2025 steeds vastere vormen gaan aannemen.

In de volgende nieuwsbrieven zullen we u ook informeren over 
onze B2B Peppol facturenkoppeling. Factureren via het Peppol 
portal, voor B2B klanten onderling, wordt in België vanaf 1 januari 
2026 verplicht.

In 2025 zullen we afscheid gaan nemen van Microsoft SQL server, 
versie 2014. Als u deze versie nu nog in gebruik heeft, zorg er dan 
voor dat u snel overschakelt naar een recentere versie om ook in 
2025 verzekerd te blijven van uw 7T updates.

Omdat dit de laatste nieuwsbrief van dit jaar is wil ik iedereen 
alvast hele fijne feestdagen wensen en een heel goed en gezond 
2025!

Cor Lindeboom
Directeur 7T software bv
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Eindejaarsprocedure

Nu ook op uw persoonlijke online 7T service pagina

U bent van ons gewend dat wij u begin december altijd een pdf 
sturen met onze 7T ERP eindejaarsprocedure. We doen dat dit 
jaar voor het laatst. Maar natuurlijk komt daar wel iets voor in de 
plaats.

Vanaf begin december vindt u op onze 7T servicepagina ook een 
werkinstructie gedeelte. Hier zullen wij als eerste onze 7T ERP 
eindejaarsprocedure pdf plaatsen.

In de loop van 2025 zullen we dit verder uitbreiden met werkin-
structies voor het aanmaken van nieuwe gebruikers, het indelen 
van rechten via gebruikersrollen, het inrichten en gebruiken van 
de aanmaningenmodule, allerlei losse instructies rondom het wer-
ken met partijen en vloten, etc. 

Dit moet uiteindelijk resulteren in een online vraagbaak waar-
mee u uw 7T ERP pakket nog makkelijker en meer optimaal kunt 
benutten.



7T software presenteert zich in vakblad Drinks

De advertentie van 7T software in het vakblad Drinks richt zich 
specifiek op drankengroothandels en andere bedrijven in de 
drankensector die te maken hebben met logistieke uitdagingen, 
accijnsbeheer en kostenbeheersing. 

Drinks wordt gelezen door professionals in de drankenindustrie, 
waaronder groothandels, distributeurs en retailers. Deze groep 
heeft te maken met complexe processen, zoals accijnzen en op-
slagbeheer, waarvoor 7T software waardevolle oplossingen biedt. 

Een van de grootste voordelen van 7T ERP is de uitgebreide func-
tionaliteit voor accijnsadministratie. Het systeem automatiseert 
en stroomlijnt het proces, waardoor de kans op fouten aanzienlijk 
wordt verkleind en de naleving van de wetgeving wordt gewaar-
borgd. Dit bespaart niet alleen tijd, maar vermindert ook de admi-
nistratieve last die vaak gepaard gaat met accijnsbeheer.

7T ERP biedt ook uitgebreide ondersteuning voor AGP en be-
drijfsoperaties die met de douane te maken hebben. Dankzij de 
naadloze integratie met douanesystemen kunnen bedrijven een-
voudig hun voorraad beheren, aangiften doen en voldoen aan alle 
douanevoorschriften. 

Naast accijns- en douaneprocessen, optimaliseert 7T software ook 
andere cruciale bedrijfsprocessen zoals voorraadbeheer, order-
verwerking en klantrelatiebeheer. 

Voor drankgroothandels en -importeurs die hun bedrijfsprocessen 
willen optimaliseren en tegelijkertijd voldoen aan alle wettelijke 
eisen, is 7T software de ideale partner. Met onze geavanceerde 
technologie en diepgaande kennis van de sector, transformeert 7T 
software complexe uitdagingen in beheersbare processen, waar-
door bedrijven kunnen groeien.

Bij 7T software begrijpen we dat automatiseren mensenwerk is.

Advertentie vakblad Drinks

7T API

7T ERP koppelen met externe applicaties

Sinds enige tijd bieden wij de 7T API oplossing aan om externe 
partijen, zoals webbouwers, t.b.v. EDI-integraties, etc., direct via 
internet beveiligde toegang te geven tot de 7T ERP database. 
Daarbij kan gekozen worden om gebruik te maken van de strenge 
oAuth2 beveiliging of de iets minder strenge Client credentials  
toegang.

Externe applicaties kunnen op deze manier bijvoorbeeld gegevens 
opvragen uit 7T ERP of EDI berichten ter verwerking aanbieden. 
Samen met u bepalen wij tot welke gegevens de externe partij 
toegang heeft, zodat u te allen tijde grip heeft op uw eigen data.



7T Emballage
Eenvoudig en overzichtelijk emballagebeheer

Stelt u zich voor: u levert goederen in een speciale verpakking of 
met duur transportmateriaal. Die wilt u natuurlijk weer terugzien! 

Met de onlangs verbeterde 7T Emballage module houdt u precies 
bij welke rolcontainers, stapelbakken, pallets en meer nog bij uw 
klanten staan – met of zonder statiegeld.  

Het systeem is gemakkelijk in gebruik, zelfs als u geen technische 
achtergrond hebt.

Met 7T ERP kunt u artikelen per stuk verkopen, per krat of 
bijvoorbeeld per rolcontainer. Aan elke eenheid kunt u direct de 
juiste emballageartikelen koppelen. Het systeem kijkt automatisch 
of er emballage en/of statiegeld van toepassing is.

Verkoopt u een grote hoeveelheid die bijvoorbeeld in kratten gele-
verd wordt? Dan kunt u de emballage ook handmatig koppelen.

Een van de grootste voordelen? 

Het hele proces loopt automatisch mee in de logistieke en financi-
ele afhandeling van de order.  

Op de pakbon wordt een speciaal emballageblok afgedrukt, zodat 
de chauffeur kan noteren welke emballage is geleverd en wat er 
weer retour is gekomen. Na ontvangst van de ingevulde pakbon 
verwerkt u de gegevens eenvoudig in 7T ERP.

U kunt er natuurlijk ook voor kiezen om emballage af te handelen 
via een extra orderregel. Maar het grote voordeel van de automa-
tische kostencomponenten van 7T ERP is dat alles automatisch 
wordt aangepast aan de levering. Stel dat u van een bestelling van 
100 flessen er maar 80 kunt leveren: 7T ERP rekent dan auto-
matisch statiegeld voor 80 flessen, niet voor 100. Zo voorkomt u 
fouten en extra werk.

Om klanten op de hoogte te houden van hun emballage en statie-
geld, kunt u periodieke overzichten delen. Ook is het mogelijk om 
onderaan de factuur een compact overzicht te laten zien van de 
uitstaande emballage- en statiegeldartikelen. 

Kortom, 7T Emballage maakt het beheer van verpakkingsma-
terialen en statiegeld simpel en overzichtelijk, zodat u zich kunt 
focussen op de dingen die echt belangrijk zijn.

Vereenvoudig de afhandeling van de emballageregistratie en 
presenteer dit professioneel aan uw klanten door gebruik van  
7T Emballage.

Neem vandaag nog contact met ons op!

7T ERP module in de spotlight



7T ERP • Douane

7T ERP • CBAM & EUDR

CBAM en EUDR wet- en regelgeving

In onze eerdere nieuwsbrieven hebben we al over de CBAM (Car-
bon Border Adjustment Mechanism) geschreven. Bij de CBAM 
zitten we momenteel nog tot 31 december 2025 in de transitie-
periode, waarin alleen de rapportageverplichting geldt. Vanaf 1 
januari 2026 moeten importeurs van CBAM-goederen CO2-cer-
tificaten aankopen om de CO2 te compenseren die is uitgestoten 
bij de productie van de ingevoerde goederen. We zullen de wet- en 
regelgeving hierover nauwkeurig volgen. Via een aantal nieuwe 
velden in 7T ERP, gecombineerd met een Officerapport, doen al 
diverse van onze klanten hun CBAM aangifte. 

De European Union Deforestation-free Regulation  (EUDR) is een 
nieuwe Europese wet die klimaatverandering door het verdwijnen 
en beschadigen van bossen, veroorzaakt door Europese consump-
tie en productie, moet tegengaan. Vanaf 30 december 2024 moet 
u kunnen aantonen dat uw product geen schade heeft aange-
bracht aan het bos. Voor mkb-bedrijven en eenmanszaken gaan 
de EUDR-regels een aantal maanden later in, op 30 juni 2025. Om 
aan de EUDR-regels te voldoen, moet u een stelsel van zorgvuldig-
heidseisen opstellen.

In het internationale handelsverkeer wordt dit ook wel een Due 
Diligence System (DDS) genoemd. Met zo’n stelsel toont u aan dat 
de producten die u importeert, exporteert of produceert, legaal 
zijn. Daarnaast laat u zien dat ze niet zorgen voor ontbossing of 
aantasting van bossen. Vanaf 30 december 2024 moet u ook bij 
iedere zending een zorgvuldigheidsverklaring (Due Diligence 
Statement) bijvoegen. 7T ERP lijkt hier geen aanpassingen voor te 
hoeven doen, want de DDS-en kunnen aan artikelen en partijen 
worden gekoppeld net als alle andere keurings- en productcertifi-
caten. 

Het lijkt er op dit moment nog op, dat de invoering van de EUDR 
een jaar wordt uitgesteld (Europese Commissie), maar dat uitstel 
moet nog worden goedgekeurd door het Europees Parlement en 
de Raad. Houdt u dus vooral zelf de berichtgeving hierover in de 
gaten.

Overgang NCTS naar DVA

Het gebeurt niet vaak dat de douane een nieuw systeem in ge-
bruik neemt met een Big Bang zonder de mogelijkheid om terug 
te schakelen naar het oude systeem. Voor alle partijen was de 29e 
oktober dan ook een spannende dag.

Helaas kampte de douane met een grote storing, waardoor het 
nieuwe systeem pas 31 oktober in de lucht kwam, maar gelukkig 
werden daarna de nieuw DVA aangiftes uit 7T ERP vlekkeloos 
verwerkt.

Per 9 juli j.l. heeft Microsoft de ondersteu-
ning voor SQL Server 2014 gestopt.

Als u nog niet overgestapt bent naar een 
nieuwe versie, doe dat dan nu, want vanaf 
2025 brengen wij geen updates meer uit 
voor deze versie. 7T ERP kan gebruik ma-
ken van alle door Microsoft ondersteun-
de versies van SQL server, tot en met de 
meest recente versie, SQL server 2022.

SQL server 2014 end-of-life



Partner presentatie

NetGroep
Uw partner voor veilige & schaalbare cloudoplossingen

Hoeveel zou een week downtime uw organisatie kosten? En hoe 
zeker bent u van de beveiliging van uw bedrijfsdata? Met Net-
Groep haalt u een complete cloudoplossing in huis, ondersteund 
door Microsoft Azure en afgestemd op de hoogste beveiligings- en 
compliance-eisen. 

De omgeving van NetGroep biedt stabiliteit en schaalbaarheid en 
voldoet aan strenge normen zoals SOC 2, ISO 27001 en de nieuwe 
NIS2-richtlijn, die bedrijven in de EU verplicht om cybersecurity te 
waarborgen.

Volledig compliant, zonder administratieve lasten

Voor organisaties zonder interne Chief Information Security 
Officers of een groot beveiligingsbudget, is het beheren van een 
veilige IT-omgeving vaak een complexe en kostbare uitdaging. 
Microsoft Azure investeert jaarlijks miljarden in beveiliging en 
biedt geavanceerde bescherming tegen dreigingen – iets wat voor 
veel bedrijven zelfstandig moeilijk te realiseren is. NetGroep helpt 
u om van deze beveiligingslaag te profiteren zonder de zorgen van 
extra administratieve lasten. Wij beheren naleving en compliance 
voor u, zodat uw organisatie voldoet aan de laatste eisen zonder 
afleidingen.

Eén veilige, schaalbare basis voor uw IT

Met Azure kunt u eenvoudig opschalen als de behoefte groeit. 
Voor bedrijven die zoeken naar een toekomstbestendige infra-
structuur zonder de complexiteit van hardware-uitbreiding, biedt 
NetGroep een robuuste oplossing. U haalt niet alleen schaalbaar-
heid in huis, maar ook beveiliging die standaard wordt versterkt 
door de middelen van Azure, zoals geautomatiseerde updates en 
detectie van afwijkingen.

Ook 7T software kiest voor NetGroep

Onze samenwerking met NetGroep gaat verder dan klantprojec-
ten; ook voor onze interne IT-behoeften maken wij al vele jaren 
gebruik van de diensten van NetGroep. 

Ontzorgd voor een vast bedrag per maand

Met NetGroep bent u voor een vast maandbedrag verzekerd van 
een veilige, compliant en schaalbare cloudoplossing – vaak voor-
deliger dan een eigen systeem of alternatieve cloudopties. Deze 
vaste kosten bieden u de zekerheid van een toekomstbestendige 
digitale infrastructuur, zonder verrassingen.

Kies voor de zekerheid van NetGroep

Laat NetGroep u helpen om processen te optimaliseren en uw 
organisatie te ondersteunen, nu en in de toekomst. Ontdek hoe zij 
u kunnen ontzorgen op www.NetGroep.nl



Klanttevredenheid

Klantinzichten 2024
Samen verder bouwen aan succes!

We kijken met trots terug op het afgelopen jaar waarin we samen 
veel hebben bereikt. 

Met uw waardevolle feedback uit ons klanttevredenheidsonder-
zoek blijven we bouwen aan onze dienstverlening en producten. 
Hier zijn enkele hoogtepunten en verbeterpunten die we graag 
met u willen delen.  

Wat gaat goed?

Dienstverlening gewaardeerd

Onze klanten beoordelen onze dienstverlening gemiddeld met 
een 8,5 – een score waar we trots op zijn. Klanten benoemen vaak 
onze snelheid, het meedenken en de bereikbaarheid als sterke 
punten. Dank u wel voor deze mooie woorden!  

Software prima

Gemiddeld geven onze klanten onze software (ERP, Handheld, 
App’s) een 8. Ook een prima score. We zullen in 2025 ook in de 
software blijven investeren om minimaal dezelfde score, maar 
liever nog wat hoger te bereiken. 

Updates en communicatie

De informatievoorziening rondom updates wordt zeer gewaar-
deerd. Veel van onze klanten maken al gebruik van onze service 
pagina en nieuwsbrief om op de hoogte te blijven van nieuwe 
mogelijkheden.  

Samenwerking en betrokkenheid

Evaluatiesessies, inspiratiesessies en persoonlijk contact worden 
als zeer waardevol ervaren. Hier blijven we in investeren!  

Ook zijn er zaken die wij naar aanleiding van uw input gaan oppak-
ken. Onze doelstelling is om hier in 2025 stappen te maken zodat 
we ook op deze vlakken verbeteringen kunnen overleggen.

Supportafdeling

Hoewel de bereikbaarheid hoog scoort, willen we ervoor zor-
gen dat al onze medewerkers nog beter op de hoogte zijn van de  
specifieke situaties van onze klanten. We nemen dit mee in onze 
interne trainingen.  

Gebruikersinterface

Uw feedback over een modernere interface nemen we serieus. 
Ideeën en suggesties over wat we volgens u precies aan onze 
interface zouden kunnen aanpassen worden op prijs gesteld. 

We waarderen uw vertrouwen in ons en blijven werken aan 
uitbreidingen en verbeteringen.



De iPortal interface heeft een grote update gehad, waardoor er nu 
ook bijlages met de berichten meegestuurd kunnen worden, zowel 
bij het versturen van prijsaanvragen en inkooporders als bij het 
uitbrengen van offertes.

Bij prijsaanvragen en inkooporders kunnen documenten uit het 
digitaal archief van de aanvraag meegestuurd worden. Speci-
aal hiervoor is er nu ook een digitaal archief per aanvraagregel 
beschikbaar, zodat de bijlages direct kunnen verwijzen naar een 
aangevraagd artikel. Ook algemene documenten, ten behoeve 
van de gehele order/aanvraag, kunnen meegestuurd worden. Bij 
de ontvangende partij (de leverancier) worden deze documenten 
vastgelegd in het digitale archief van de aanvraag en de aanvraag-
regels.

De leverancier kan bij het uitbrengen van een offerte, naast docu-
menten uit het digitale archief, ook de afbeeldingen en documen-
ten meesturen die bij het artikel vastliggen. Bij de ontvangende 
partij worden deze documenten vastgelegd in het digitale archief 
van de inkoopaanvraag of inkooporder. Daarom is nu ook een 
digitaal archief per inkooporderregel beschikbaar.

U bepaalt zelf naar wie u bijlages wilt kunnen versturen en van wie 
u bijlages wilt kunnen ontvangen. Voor de veiligheid is het moge-
lijk om bepaalde type bijlages niet te versturen en/of te ontvangen, 
bijvoorbeeld Office documenten met macro’s of programmabe-
standen.

iPortal met bijlages

Paul Overbeek
Paul, een software engineer die zichzelf “self-made” noemt. Geen 
lange ICT-studies achter de rug; nee, bijna alles wat hij weet, heeft 
hij zichzelf aangeleerd. Dat typeert hem ook: een man die van 
aanpakken weet en het liever zelf uitzoekt.

Wanneer hij niet in de code duikt, heeft hij een breed scala aan 
hobby’s. “Reizen, muziek maken, vakantievideo’s schieten, wan-
delen, fietsen,” somt hij moeiteloos op. Het zijn de dingen waar hij 
echt van geniet. Zo ontdekt hij nieuwe plekken en legt hij herinne-
ringen vast om later op terug te kijken.

Oorspronkelijk komt Paul uit Hengelo, in het hart van Twente. 
Daar groeide hij op en zette hij zijn eerste stappen in de industri-
ele automatisering. Maar Twente voelde na een tijdje te klein; hij 
wilde meer van de wereld zien. Zo kwam hij, na ervaring te hebben 
opgedaan bij andere IT organisaties, uiteindelijk als mede eigenaar 
bij 7T software terecht, een stap die hem naar een meer stedelijke 
omgeving bracht en nieuwe kansen bood.

Paul kijkt ook met enige trots terug op de oprichting van 7T soft-
ware, in 2002 en geniet hij van de vrijheid die hij hier krijgt. “Bij 
7T software werk ik met plezier, omdat ik mijn eigen oplossingen 
kan bedenken en uitvoeren. Het is een kleine, maar zeer hechte 
organisatie, en dat past bij me,” vertelt hij.

7T stelt zich aan u voor


